
 

Профессия 38.01.02 Продавец, контролер-кассир 

  
Квалификация выпускника Продавец продовольственных товаров - продавец 

непродовольственных товаров - кассир торгового зала 

 

 

Аннотация рабочей программы учебной дисциплины  

 

ОП.01. Основы деловой культуры 

 

Цель изучения 

дисциплины  
- изучение теоретических основ этики деловых отношений, включая 

этику деятельности организаций и руководителя; 

- изучение категории «общение» как инструмента этики деловых 

отношений; 

- изучение закономерностей делового общения и освоение навыков 

управления им; 

- освоение навыков вербального и невербального общения; 

- освоение навыков дистанционного общения с учетом этических 

норм телефонного разговора и культуры делового письма; 

- освоение правил деловых отношений, включая правила публичного 

выступления, деловой беседы, собеседования, служебных 

совещаний. 

- освоение этикета деловых отношений (в общественных местах, 

деловых приемов). 

Формируемые 

компетенции  
ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, 

определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию 

собственной деятельности, нести ответственность за результаты 

своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии 

в профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров.  

ПК 1.1. Проверять качество, комплектность, количественные 

характеристики непродовольственных товаров. 

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом 

зале и выкладку на торгово-технологическом оборудовании. 

ПК 1.3. Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную 

информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, 

требованиях безопасности их эксплуатации. 

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно-

материальных ценностей.  

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку. 



ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 

ПК 2.4. Соблюдать условия хранения, сроки годности, сроки 

хранения и сроки реализации продаваемых продуктов. 

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования. 

ПК 3.1. Соблюдать правила эксплуатации контрольно-кассовой 

техники (ККТ) и выполнять расчетные операции с покупателями. 

ПК 3.2. Проверять платежеспособность государственных денежных 

знаков. 

ПК 3.3. Проверять качество и количество продаваемых товаров, 

качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары 

и услуги. 

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям. 

Содержание 

дисциплины  
Тема 1. Этика и культура поведения  

Тема 2. Конфликты в деловом общении 

 

  



Аннотация рабочей программы учебной дисциплины  

 

ОП.02. Основы бухгалтерского учета 

 

Цель изучения 

дисциплины  
-овладение умениями ориентироваться в операциях бухгалтерского учета 

и бухгалтерской отчетности. 

Задачи изучения дисциплины: 

 - сформировать способности и готовности к самостоятельному 

выполнению задач, связанных с заполнением и оформлением 

бухгалтерских документов; 

- сформировать профессиональные и общие компетенции; 

- воспитывать интерес к будущей профессии, ответственность, за 

результаты своего труда, дисциплинированность; 

- способствовать освоению знаний о сущности и содержании 

бухгалтерского учета в коммерческих организациях; основных правилах 

и методах ведения бухгалтерского учета; документальном оформлении 

торговых операций; учете расчетов с поставщиками; безналичных 

формах расчетов; правилах ведения отчетности по всем видам товарно-

материальных ценностей. 

Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей профессии, 

проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем.  

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы.  

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для эффективного 

выполнения профессиональных задач.  

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности.  

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно-материальных 

ценностей. 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием 

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку.  

ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров.  

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования.  

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям.  

 

 



Содержание 

дисциплины  
Раздел 1. Основы бухгалтерского учета 

Тема 1.1. Основные понятия и роль бухгалтерского учета 

Тема 1.2. Система счетов бухгалтерского учета. 

Тема 1.3. Документация в бухгалтерском учете  

Раздел 2. Бухгалтерский учет в торговле. 

Тема 2.1. Основные понятия и принципы, регламентирующие торговую 

деятельность 

Тема 2.2. Учет поступления товаров. 

Тема 2.3. Учет товаров на складе 

Тема 2.4. Учет продажи товаров 

 
  



Аннотация рабочей программы учебной дисциплины  

 

ОП.03. Организация и технология розничной торговли 

 

Цель изучения 

дисциплины  
- применять правила торгового обслуживания и правила торговли в 

профессиональной деятельности. 

 

Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

обладать профессиональными компетенциями: 

ПК 1.1. Проверять качество, комплектность, количественные 

характеристики непродовольственных товаров. 

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале 

и выкладку на торгово-технологическом оборудовании. 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием  

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 

ПК 3.2. Проверять платежеспособность государственных денежных 

знаков.  

ПК 3.3. Проверять качество и количество продаваемых товаров, 

качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары и 

услуги. 

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям. 

Содержание 

дисциплины  
Тема 1. Розничная торговая сеть 

Тема 2. Основы маркетинговой деятельности в торговле. 

Тема 3. Менеджмент в торговле. 

Тема 4. Оперативные процессы на торговых предприятиях. 

Тема 5. Правила торгового обслуживания и торговля товарами. 

 
  



Аннотация рабочей программы учебной дисциплины  

 

ОП.04. Санитария и гигиена 

 

Цель изучения 

дисциплины  
- способствовать, подготовке выпускников для работы в рыночных 

условиях и успешного решения задач, связанных с повышением 

качества продуктов питания, улучшением санитарно - гигиенического 

состояния производства, а также условий окружающей среды. 

Формируемые 

компетенции  

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ПК 1.1. Проверять качество, комплектность, количественные 

характеристики непродовольственных товаров. 

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом 

зале и выкладку на торгово-технологическом оборудовании. 

ПК 1.3. Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную 

информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, 

требованиях безопасности их эксплуатации. 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием 

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку. 

ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 

ПК 2.4. Соблюдать условия хранения, сроки годности, сроки хранения 

и сроки реализации продаваемых продуктов. 

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования. 

ПК 3.3. Проверять качество и количество продаваемых товаров, 

качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары и 

услуги. 

Содержание 

дисциплины  
Тема 1. Основы санитарии и гигиены. 

Тема 2. Микроорганизмы и пищевые заболевания. 

Тема 3. Гигиена предприятий торговли. 

Тема 4. Гигиена пищевых продуктов. 

Тема 5. Личная гигиена работников торговли. 

 
  



Аннотация рабочей программы учебной дисциплины  

 

ОП.05. Безопасность жизнедеятельности 

 
Цель изучения 

дисциплины  
 формирование у обучающихся профессиональной культуры 

безопасности, предполагающей использование приобретенной 

совокупности знаний, умений и навыков для обеспечения 

безопасности в профессиональной деятельности;  

 формирование характера мышления и ценностных ориентаций, при 

которых вопросы безопасности рассматриваются в качестве 

приоритета; 

 понимание проблем устойчивого развития и рисков, связанных с 

деятельностью человека;  

 овладение приемами рационализации жизнедеятельности, 

ориентированными на снижения антропогенного воздействия на 

природную среду и обеспечения безопасности личности и общества;  

 овладение примерами профессиональных знаний для обеспечения 

безопасности и улучшения условий труда в сфере своей 

профессиональной деятельности;  

 создание мотивации и способности для самостоятельного 

повышения уровня культуры безопасности. 

Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ПК 1.1. Проверять качество, комплектность, количественные 

характеристики непродовольственных товаров. 

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом 

зале и выкладку на торгово- технологическом оборудовании. 

ПК 1.3. Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную 

информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, 

требованиях безопасности их эксплуатации. 

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно - 

материальных ценностей. 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием 

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку. 

ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 



ПК 2.4. Соблюдать условия хранения, сроки годности, сроки хранения 

и сроки реализации продаваемых продуктов. 

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования. 

ПК 3.1. Соблюдать правила эксплуатации контрольно-кассовой 

техники (ККТ) и выполнять расчетные операции с покупателями. 

ПК 3.2. Проверять платежеспособность государственных денежных 

знаков. 

ПК 3.3. Проверять качество и количество продаваемых товаров, 

качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары 

и услуги. 

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям. 

Содержание 

дисциплины  

Раздел 1. Основы военной службы 

Тема 1. Потенциальные опасности и их последствия в 

профессиональной деятельности. 

Тема 2. Чрезвычайные ситуации мирного времени и защита от них. 

Тема 3. Способы защиты населения от оружия массового поражения 

Тема 4. Гражданская оборона- составная часть обороноспособности 

страны 

Тема 5. Основы обороны государства и воинская обязанность 

Тема 6. Организация и порядок призыва граждан на военную службу 

Тема 7. Основные виды вооружения и военной техники 

Тема 8. Основы войсковой подготовки 

Тема 9. Основы медицинских знаний 

 

  



Аннотация рабочей программы учебной дисциплины  
 

ОП.06. Основы предпринимательской деятельности 

 
Цель изучения 

дисциплины  
- формирование элементарного уровня экономической грамотности, 

необходимого для адаптации обучающихся в современных 

социально-экономических условиях.  

Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.  

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем.  

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы.  

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой 

для эффективного выполнения профессиональных задач.  

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии 

в профессиональной деятельности 

ОК 6.  Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами.  

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продаж и товаров 

ПК 2.7. Изучать спрос покупателей. 

Содержание 

дисциплины  
Раздел 1. Субъекты, объекты и отношения собственности в экономике 

Тема 1. 1. Экономические и юридические аспекты собственности 

Раздел 2. Предпринимательство и его место в современной экономике 

Тема 2. 1. История возникновения и сущность предпринимательства 

Раздел 3. Стратегическое и тактическое планирование в менеджменте 

Тема 3. 1. Система планирования предприятия 

Раздел 4. Экономика малого предприятия 

Тема 4. 1. Роль малого предпринимательства в развитии экономики 

Раздел 5. Финансы и расчеты в бизнесе. 

Тема 5. 1. Финансы и финансовая система 

Раздел 6. Внешнеэкономические связи и мировая экономика 

Тема 6. 1. Сущность внешнеэкономической деятельности и ее 

государственное регулирование 

Раздел 7. Государственное регулирование коммерческой 

деятельности 

Тема 7. 1. Общие принципы и направления государственного 

регулирования коммерческой деятельности 

Раздел 8. Коммерческий риск и способы его уменьшения 

Тема 8. 1. Понятие коммерческого риска 

Раздел 9. Механизм рыночной экономики 

Тема 9. 1. Возникновение, структура и функции рынка 

Раздел 10. Денежное обращение 

Тема 10. 1. Деньги, их происхождение и сущность 

Тема 11. 1. Общественное производство и его экономические 

результаты 

 
 

  



Аннотация рабочей программы учебной дисциплины  

 

ОП.07 Основы финансовой грамотности 

 

Цель изучения 

дисциплины  
- формирование базовых навыков финансовой грамотности и 

принятия финансовых решений в области управления личными 

финансами у обучающихся профессиональных образовательных 

организаций. 

Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии 

в профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно-

материальных ценностей. 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием 

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку. 

ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования. 

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям. 

Содержание 

дисциплины  
Раздел 1. Личное финансовое планирование 

Тема 1.1 Основы финансовой грамотности 

Тема 1.2 Человеческий капитал 

Тема 1.3 Семейный бюджет 

Раздел 2. Депозит 

Тема 2.1 Понятие и виды депозитов 

Тема 2.2 Сбережения населения и инфляция 

Раздел 3. Кредит 

Тема 3.1 Основные понятия кредитования 

Раздел 4. Расчетно-кассовые операции 

Тема 4.1 Хранение, обмен и перевод денег 

Тема 4.2 Электронные деньги 

Раздел 5. Расчетно-кассовые операции 

Тема 5.1 Виды страхования в России 

Тема 5.2 Страхование в повседневной жизни 

Тема 5.3 Страховые продукты 

Раздел 6. Инвестиции 

Тема 6.1 Основы инвестирования 

Тема 6.2 Правила инвестирования 

Раздел 7. Пенсии 

Тема 7.1 Государственная пенсионная система в РФ 



Раздел 8. Налоги 

Тема 8.1 Налоговая система РФ  

Раздел 9. Признаки финансовых пирамид и защита от мошеннических 

действий на финансовом РЫНКЕ 

Тема 9.1 Финансовые пирамиды 

Тема 9. 2 Финансовое мошенничество 

 Раздел 10. Создание собственного бизнеса  

Тема 10.1 Бизнес, бизнес-план, бизнес-идея 

 

 
  



Аннотация профессионального модуля 

 

ПМ.01 Продажа непродовольственных товаров 

 
Цель изучения 

модуля  
- овладение видом деятельности «Продажа непродовольственных 

товаров», общими и профессиональными компетенциями. 

 
Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии 

в профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 1.1. Проверять качество, комплектность, количественные 

характеристики непродовольственных товаров. 

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом 

зале и выкладку на торгово- технологическом оборудовании. 

ПК 1.3. Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную 

информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, 

требованиях безопасности их эксплуатации. 

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно - 

материальных ценностей. 

Содержание 

модуля  

Раздел 1. Продажа непродовольственных товаров  

Тема 1.1. Общая часть товароведения. 

Тема 1.2. Текстильные товары. 

Тема 1.3. Швейно-трикотажные товары. 

Тема 1.4. Кожевенно-обувные товары. 

Тема 1.5. Пушно-меховые товары. 

Тема 1.6. Галантерейные и парфюмерно-косметические товары. 

Тема 1.7. Бытовые химические товары.  

Тема 1.8. Силикатные товары и оптические средства коррекции 

зрения. 

Тема 1.9. Металл хозяйственные товары. 

Тема 1.10. Мебель. 

Тема 1.11. Электробытовые товары. 

Тема 1.12. Культурно-бытовые товары.  

Тема 1.13. Ювелирные товары. Сувениры.  

Раздел 2. Торгово-технологическое оборудование и охрана труда 

Тема 2.1. Немеханическое оборудование. 

Тема 2.2. Весоизмерительное оборудование. 

 

  



Аннотация программы практики УП.01  

 

Учебная практика по ПМ.01 Продажа непродовольственных товаров 

 

Цель практики  - получение практических навыков продажи непродовольственных 

товаров с использованием необходимого технологического 

оборудования при освоении вида деятельности «Продажа 

непродовольственных товаров», формирование общих и 

профессиональных компетенций, приобретение практического опыта в 

рамках профессионального модуля «Продажа непродовольственных 

товаров». 

Формируемые 

компетенции  
ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 1.1. Проверять качество, комплектность, количественные 

характеристики непродовольственных товаров. 

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале 

и выкладку на торгово- технологическом оборудовании. 

ПК 1.3. Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную 

информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, 

требованиях безопасности их эксплуатации. 

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно - 

материальных ценностей. 

Этапы 

практики  
1. Подготовительный этап 

2. Текстильные товары 

3. Обувные товары 

4. Пушно–меховые товары 

5. Хозяйственные товары 

6. Галантерейные товары 

7. Бытовые химические товары 

8. Силикатные товары и оптические средства коррекции зрения. 

9. Металлохозяйственные товары 

10. Мебель 

11. Электробытовые товары 

12. Культурно-бытовые товары  

13. Ювелирные товары. Сувениры. 

14. Немеханическое оборудование. Весоизмерительное оборудование 

 

  



Аннотация программы практики ПП.01  

 

Производственная практика по ПМ.01Продажа непродовольственных товаров 

 

Цель практики  освоение вида деятельности «Продажа непродовольственных товаров», 

т.е. систематизация, обобщение, закрепление и углубление знаний и 

умений, развитие общих и профессиональных компетенций, 

приобретение практического опыта на предприятиях в рамках 

профессионального модуля «Продажа непродовольственных товаров» 

Формируемые 

компетенции  
ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 1.1. Проверять качество, комплектность, количественные 

характеристики непродовольственных товаров. 

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале 

и выкладку на торгово- технологическом оборудовании. 

ПК 1.3. Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную 

информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, 

требованиях безопасности их эксплуатации. 

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно - 

материальных ценностей. 
Этапы 

практики  
1. Подготовительный этап 

2. Текстильные товары 

3. Обувные товары 

4. Пушно–меховые товары 

5. Хозяйственные товары 

6. Галантерейные товары 

7. Бытовые химические товары 

8. Силикатные товары и оптические средства коррекции зрения. 

9. Металлохозяйственные товары 

10. Мебель 

11. Электробытовые товары 

12. Культурно-бытовые товары  

13. Ювелирные товары. Сувениры. 

14. Немеханическое оборудование. Весоизмерительное оборудование 

 

  



Аннотация профессионального модуля 
 

ПМ.02 Продажа продовольственных товаров 

 

Цель изучения 

модуля  
овладение видом деятельности Продажа продовольственных товаров, 

общими и профессиональными компетенциями. 

Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии 

в профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием 

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку. 

ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 

ПК 2.4. Соблюдать условия хранения, сроки годности, сроки 

хранения и сроки реализации продаваемых продуктов. 

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования. 

Содержание 

модуля  

Раздел 1. Товароведение продовольственных товаров. 

Тема 1.1. Общее товароведение. 

Тема 1.2. Зерномучные товары 

Тема 1.3. Хлеб и хлебные изделия 

Тема 1.4. Плодоовощные товары 

Тема 1.5. Пищевые концентраты. 

Тема 1. 6. Крахмал и крахмалопродукты. Сахар. Мёд. Кондитерские 

изделия. 

Тема 1.7. Вкусовые товары. 

Тема 1.8. Молочные товары. 

Тема 1.9. Яичные товары. 

Тема 1. 10. Масложировые товары 

Тема 1.11. Мясо и мясные продукты. 

Тема 1.12. Рыба и рыбные товары. 

Раздел 2. Торгово-техно-логическое оборудование и продажа товаров  

Тема 2.1. «Холодильное и другое оборудование» 

 

Аннотация программы практики УП.02  



 

Учебная практика по ПМ.02 Продажа продовольственных товаров 

 

Цель практики  - получение практических навыков продажи продовольственных 

товаров с использованием необходимого технологического 

оборудования при освоении вида деятельности «Продажа 

продовольственных товаров», формирование общих и 

профессиональных компетенций, приобретение практического опыта в 

рамках профессионального модуля «Продажа продовольственных 

товаров». 

 

Формируемые 

компетенции  
ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием 

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку. 

ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 

ПК 2.4. Соблюдать условия хранения, сроки годности, сроки хранения 

и сроки реализации продаваемых продуктов. 

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования. 
Этапы практики  1. Зерномучные товары 

2. Хлеб и хлебобулочные изделия 

3. Свежие плоды и овощи 

4. Пищевые концентраты 

5. Вкусовые товары 

6. Молочные товары 

7. Масложировые товары 

8. Кондитерские изделия 

9. Пищевые жиры 

10. Яйцо куриное и продукты их переработки 

11. Мясо и мясные товары 

12. Рыба и рыбные товары 

13. Холодильное и другое оборудование 

Аннотация программы практики ПП.02  



 

Производственная практика по ПМ.02 Продажа продовольственных товаров 

 
Цель практики  - освоение вида деятельности «Продажа продовольственных товаров», 

т.е. систематизация, обобщение, закрепление и углубление знаний и 

умений, развитие общих и профессиональных компетенций, 

приобретение практического опыта на предприятиях в рамках 

профессионального модуля «Продажа продовольственных товаров» 

Формируемые 

компетенции  
ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием 

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку. 

ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 

ПК 2.4. Соблюдать условия хранения, сроки годности, сроки хранения 

и сроки реализации продаваемых продуктов. 

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования. 
Этапы практики  1. Зерномучные товары 

2. Хлеб и хлебобулочные изделия 

3. Свежие плоды и овощи 

4. Пищевые концентраты 

5. Вкусовые товары 

6. Молочные товары 

7. Масложировые товары 

8. Кондитерские изделия 

9. Пищевые жиры 

10. Яйцо куриное и продукты их переработки 

11. Мясо и мясные товары 

12. Рыба и рыбные товары 

13. Холодильное и другое оборудование 

 

  



 

Аннотация профессионального модуля 

 

ПМ.03 работа на контрольно-кассовой технике и расчеты с покупателями 

 

Цель изучения 

модуля  
-  формирование профессиональных компетенций, 

-  расширение, углубление и закрепление знаний, умений и навыков, 

полученных обучающимися, при теоретическом изучении 

междисциплинарного курса; 

Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии 

в профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 3.1. Соблюдать правила эксплуатации контрольно-кассовой 

техники (ККТ) и выполнять расчетные операции с покупателями. 

ПК 3.2. Проверять платежеспособность государственных денежных 

знаков. 

ПК 3.3. Проверять качество и количество продаваемых товаров, 

качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары 

и услуги. 

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям. 

ПК 3.5. Осуществлять      контроль    сохранности    товарно- 

материальных ценностей. 

Содержание 

модуля  

Раздел 1.  Устройство и эксплуатация контрольно- кассовой техники 

Тема 1.1. Правила эксплуатации контрольно-кассовой техники 

Тема 1.2. Устройство и эксплуатация контрольно-кассовой машина 

«Ока102Ф» 

Тема 1.3. Устройство и эксплуатация контрольно- кассовой машина «АМС 

100» 

Тема 1.4. Устройство и эксплуатация POS- терминала 

Тема 1.5. Организация рабочего места кассира 

Раздел 2. Учет   кассовых операций 

Тема 2.1. Учет   кассовых операций 

Тема 2.2. Контроль    сохранности    товарно- материальных ценностей 

 

  



Аннотация программы практики УП.03  
 

Учебная практика по ПМ.03 работа на контрольно-кассовой технике и расчеты с 

покупателями 

 

Цель практики  - овладение приемами работы на контрольно – кассовой технике и 

обслуживания покупателей при освоении вида деятельности «Работа на 

контрольно-кассовой технике и расчеты с покупателями», 

формирование общих и профессиональных компетенций, приобретение 

практического опыта в рамках профессионального модуля «Работа на 

контрольно-кассовой технике и расчеты с покупателями». 

Формируемые 

компетенции  
ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 3.1. Соблюдать правила эксплуатации контрольно-кассовой 

техники (ККТ) и выполнять расчетные операции с покупателями. 

ПК 3.2. Проверять платежеспособность государственных денежных 

знаков. 

ПК 3.3. Проверять качество и количество продаваемых товаров, 

качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары и 

услуги. 

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям. 

ПК 3.5. Осуществлять      контроль    сохранности    товарно- 

материальных ценностей. 
Этапы практики  Раздел 1. Устройство и эксплуатация контрольно-кассовой техники 

Раздел 2. Учет кассовых операций. 

 



Аннотация программы практики ПП.03 

 

Производственная практика по ПМ.03 работа на контрольно-кассовой технике и 

расчеты с покупателями 

 

Цель практики  - освоение вида профессиональной деятельности «Работа на 

контрольно-кассовой технике и расчеты с покупателями», т.е. 

систематизация, обобщение, закрепление и углубление знаний и 

умений, развитие общих и профессиональных компетенций, 

приобретение практического опыта на предприятиях в рамках 

профессионального модуля «Работа на контрольно-кассовой технике и 

расчеты с покупателями» 

Формируемые 

компетенции  
ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 3.1. Соблюдать правила эксплуатации контрольно-кассовой 

техники (ККТ) и выполнять расчетные операции с покупателями. 

ПК 3.2. Проверять платежеспособность государственных денежных 

знаков. 

ПК 3.3. Проверять качество и количество продаваемых товаров, 

качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары и 

услуги. 

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям. 

ПК 3.5. Осуществлять      контроль    сохранности    товарно- 

материальных ценностей. 
Этапы практики  Раздел 1. Устройство и эксплуатация контрольно-кассовой техники 

Раздел 2. Учет кассовых операций. 

 
 

 

  



Аннотация рабочей программы учебной дисциплины 

  

ФК.00 Физическая культура 

 

Цель изучения 

дисциплины  
- развивать физических качеств и способностей, совершенствование 

функциональных возможностей организма, укрепление 

индивидуального здоровья; 

- формировать устойчивых мотивов и потребностей в бережном 

отношении к собственному здоровью, в занятиях физкультурно-

оздоровительной и спортивно- оздоровительной деятельностью; 

- организовать помощь в овладении технологиями современных 

оздоровительных систем физического воспитания, обогащение 

индивидуального опыта занятий специально-прикладными 

физическими упражнениями и базовыми видами спорта; 

- воспитывать профессионально и жизненно значимых практических 

умений и навыков, обеспечивающих сохранение и укрепление 

физического и психического здоровья; 

 - оказать помощь в освоении системы знаний о занятиях физической 

культурой, их роли и значении в формировании здорового образа 

жизни и социальных ориентаций; 

- содействовать в приобретении компетентности в физкультурно-

оздоровительной и спортивной деятельности, овладение навыками 

творческого сотрудничества в коллективных формах занятий 

физическими упражнениями. 

Формируемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением 

полученных профессиональных знаний (для юношей). 

Содержание 

дисциплины  

Раздел 1. Легкая атлетика. 

Тема 1.1. Техника бега на короткие и средние дистанции  

Тема 1.2. Техника метания гранаты 

Раздел 2. Спортивные игры 

Тема 2.1. Волейбол 

Раздел 3. Лыжная подготовка 

Тема 3.1. Техника одновременных ходов 

Тема 3.2. Тактические действия на дистанции. 

 

  



Аннотация программы государственной итоговой аттестации  

 

Цель и задачи 

ГИА 

Целями государственной итоговой аттестации являются: 

 определение соответствия результатов освоения обучающимися 

программы подготовки квалифицированных рабочих, служащих 

соответствующим требованиям ФГОС СПО; 

 установление степени готовности обучающегося к 

самостоятельной деятельности, сформированности 

профессиональных компетенций в соответствии с Федеральным 

государственным образовательным стандартом (далее – ФГОС СПО) 

по профессии 38.01.02 Продавец, контролер-кассир и 

профессионального стандарта «Продавец оптики 

Задачи государственной итоговой аттестации: 

 определение уровня освоения обучающимися общих и 

профессиональных компетенций; 

 оценка умения обучающихся применять на практике освоенные 

знания, практические навыки. 

Формы ГИА Формой государственной итоговой аттестации является выпускная 

квалификационная работа, которая включает выпускную 

практическую квалификационную работу и письменную 

экзаменационную работу 

Проверяемые 

компетенции  

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и 

способов ее достижения, определенных руководителем. 

ОК 3. Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и 

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, 

нести ответственность за результаты своей работы. 

ОК 4. Осуществлять поиск информации, необходимой для 

эффективного выполнения профессиональных задач. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии 

в профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, 

руководством, клиентами. 

ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с 

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и 

Правилами продажи товаров. 

ОК 8. Исполнять воинскую обязанность <*>, в том числе с 

применением полученных профессиональных знаний (для юношей). 

ПК 1.1. Проверять качество, комплектность, количественные 

характеристики непродовольственных товаров. 

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом 

зале и выкладку на торгово-технологическом оборудовании. 

ПК 1.3. Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную 

информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, 

требованиях безопасности их эксплуатации. 

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно-

материальных ценностей. 

ПК 2.1. Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием 

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары. 

ПК 2.2. Осуществлять подготовку товаров к продаже, размещение и 

выкладку. 

 



ПК 2.3. Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой 

ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных 

продовольственных товаров. 

ПК 2.4. Соблюдать условия хранения, сроки годности, сроки 

хранения и сроки реализации продаваемых продуктов. 

ПК 2.5. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического 

оборудования. 

ПК 2.6. Осуществлять контроль сохранности товарно-материальных 

ценностей. 

ПК 2.7. Изучать спрос покупателей. 

ПК 3.1. Соблюдать правила эксплуатации контрольно-кассовой 

техники (ККТ) и выполнять расчетные операции с покупателями. 

ПК 3.2. Проверять платежеспособность государственных денежных 

знаков. 

ПК 3.3. Проверять качество и количество продаваемых товаров, 

качество 

упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары и услуги. 

ПК 3.4. Оформлять документы по кассовым операциям. 

ПК 3.5. Осуществлять контроль сохранности товарно-материальных 

ценностей. 

Подготовка и защита ВКР 

Вид выпускной 

квалификационной 

работы 

 Выпускная квалификационная работа выполняется в виде – 

выполнения выпускной квалификационной практической работы и 

защиты письменной экзаменационной работы 

Структура 

программы 

Программа ГИА представлена следующими разделами:  

паспорт программы государственной итоговой аттестации, в котором 

представлены результаты освоения образовательной программы 

(общие и профессиональные компетенции,  

цели и задачи государственной итоговой аттестации, требования к 

выпускным квалификационным работам и порядку их выполнения; 

структура и содержание государственной итоговой аттестации 

(форма и виды государственной итоговой аттестации; содержание 

государственной итоговой аттестации; 

условия реализации программы государственной итоговой 

аттестации (требования к материально-техническому обеспечению 

при выполнении ВКР, общие требования к организации и 

проведению ГИА, кадровое обеспечение ГИА, условия подачи 

апелляции); 

оценка результатов государственной итоговой аттестации с 

процедурой оценивания результатов освоения образовательной 

программы на защите выпускной квалификационной работы. 

 


